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岐阜県羽島市の中小企業の振興・発展のための支援行っております羽島商工会

議所（会頭：高木豊）では、市内小規模事業者の販路開拓支援事業の一環として、令

和元年よりマスコミ関係者の方々に向けた「新商品・新サービス合同記者発表会」

を開催しております。今年は、内容を一部変更し、新商品だけでなく、コロナ禍で埋

もれてしまった商品（サービス）に関して専門家を交え、３つの視点①商品力、②タ

ーゲット、③売り方について改良・改善を行なった商品を“リバーサル商品”とし

て改め再チャレンジ商品（サービス）として販売を開始いたします。 （※リバーサル

という言葉は＝反転・回復・逆転という意味です） 令和６年２月７日（水）１４時より

「リバーサル商品＆新商品合同記者発表会」として名称も改め開催いたします。（本

企画は東海３県エリア初の取組みとなります） 

当日会場では、記者の皆様が参加企業へのインタビューを行えるお時間や試食等

も予定しております。 

つきましては、会場での参加・取材の程、よろしくお願いいたします。 

※本資料は１月１９日に羽島市役所内の記者クラブに情報発信を行います。 

 

開催日時：202４年２月７日（水）14：00～16：３0（受付 13：30） 

開催場所：羽島商工会議所・３F研修室 

第 1部 《プレゼンテーション》14：00～15：２０  

事業者からのリバーサル商品・新商品のプレゼンテーション（１事業者約８分）＆写真撮影 

第 2部 《展示会》15：２０～16：２０ 企業への取材・インタビュータイム 

新企画初！リバーサル（既存商品を３つの視点で改良・改善）した再チャレンジ商品を追加！ 

「リバーサル商品＆新商品合同記者発表会」２月７日（水）開催 

羽島商工会議所（３F研修室）にて１４：００より開催/市内 5事業所が発表        

■前回の合同記者発表会の様子               ■何を？どう改善したらいいのか意見交換 



  

 

＜リバーサル商品＆新商品合同記者発表会 参加企業＞  

※若干変更する可能性があります。 

 

【エントリーNo.１】※リバーサル商品 

アスモシリーズ第 2弾！ 「粉末」から「粗びき」タイプヘ 

「アスモ（粗びきスピルリナ）ミル付」２月７日（水）新発売 

国内初！スピルリナを粗びきで挽くことで、香りと味の変化を楽しめる！ 

 

【エントリーNo.２】※リバーサル商品 

SDGｓ3番推進宣言！すべての人に 1滴のアロマで健康的に 

ワークショップ「アロマ deお昼ごはん」3月 15日(金)スタート 

フランス式セラピーグレードのアロマオイルを使った料理の作り方 

 

【エントリーNo.３】※リバーサル商品 

ご先祖様が喜ぶ明るくて風通しの良い香炉窓 

特許取得済「サンライトオアシス」３月１日（金）再発売 

墓石前香炉に窓として装着することで太陽光と空気（風）を通します 

 

【エントリーNo.４】※新商品 

１００％太陽光発電による最新鋭 EVレンタカー 

「新にに最新鋭 BYD ATTO3を追加」2月８日（木）スタート 

①選べる EV、②1時間から貸し出し可能、③充電費無料 

 

【エントリーNo.５】※リバーサル商品 

県下最大級の広さを持つレンタル撮影スタジオ（白ホリ） 

「しろくまスタジオ岐阜羽島」２月７日（水）一般レンタル予約開始 

１．本格キッチンスタジオを新設、２．クロマキー撮影の設備を新設、③価格改定 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

現在、発表に向けて着々と準備中！ （今回、発表予定の商品の一部） 



  

 

 

≪今回の合同記者発表会への当所の思い≫ 

帝国データバンクによりますと、今年になり新型コロナウイルス関連倒産の累計

が９月末時点で６,７６１件と、前年度と比べ約２倍のペースとなっております。理由

として今年７月からゼロゼロ融資の返済が本格化したことや、物価の上昇を価格

転嫁ができなかったこと、人手不足など様々要因はありますが、これらを解消する

一番の解決策は、目の前にある“既存商品の売上を回復・向上させること” 

にあると考えます。 

 

その為、今回は知恵を絞りアイデアを出し、目の前の商品をいかに販売していく

のか？これまでの新商品発表会とは異なり、新たな企画として、新商品に加えて、

新たにリバーサル商品の発表会を企画致しました。参加事業者は、集合研修で、そ

れぞれが「どうすれば、もっと商品の魅力を引き出せるのか？」また、この商品の

本当の顧客ターゲットは誰？売る手段は店舗販売、ネット販売、クラウドファンディ

ングなど徹底的に①商品力、②ターゲット、③売り方の３点ついて議論を行ないま

した。また専門家からの個別相談を経て今回の発表会に臨みます。５事業所のう

ち、４事業所が、リバーサル商品として発表を行ないます。ぜひ、メディアの方に

は、その取組み（改善方法やアイデア）について報道して頂き、他の事業様への参考

にして頂きたいと思っております。今後も市内の商品・サービスが日の目を見られ

るよう、この取り組みを継続してまいりたいと思っておりますので、どうぞよろしく

お願いいたします。 
 

（※）今回の広報（プレスリリース）の指導を行った専門家 

中小企業庁よろず支援全国本部サポーター（広報担当） 

株式会社マジックマイスター・コーポレーション代表取締役 大谷 芳弘 氏 

 

＜資料等に関してのお問合せ先＞ 

羽島商工会議所 中小企業相談所 担当：伊藤克彦（いとうかつひこ） 

〒501-6241 岐阜県羽島市竹鼻町 2635 

電話：05８-３９２-９６６４ FAX：058-３９２-６７０８ 

メール：info@hashima-cci.or.jp 

 


